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Aliado da vida e da economia

Setor comprova sua relevancia em contextos extremos, como o da pandemia global, por ter como foco a protecdo

mercado segurador brasileiro

tem mostrado novamente

sua importancia e resiliéncia,
especialmente em tempos de crise, como
a pandemia vivenciada globalmente em
razdo do novo Coronavirus. Tanto que,
no Brasil, onde ha um grande espago
para crescimento, j& que a penetragio de
seguros ainda é baixa entre a populagio,
em agosto ultimo, no comparativo com
o mesmo més de 2019, o setor alcancou
o melhor desempenho de todos os
segmentos, segundo os dados mais
recentes divulgados pela Superintendéncia
de Seguros Privados (Susep).

Essa trajetéria € explicada pelo
presidente da Confederacio Nacional das
Seguradoras (CNSeg), Marcio Coriolano.
O executivo traga um paralelo entre o
setor no Brasil e em paises da Europa e
os Estados Unidos, nos quais, por razdes
distintas, o mercado segurador possui
maior penetragio entre os cidaddos. “Na
Europa, os paises sio mais antigos, com
uma histéria mais longa, periodos de
guerra e escassez muito grandes, além
de catdstrofes de diferentes tipos, que
formaram no continente uma cultura
de prevengdo contra riscos. Assim, 0
sentimento de aversao a riscos na maior
parte dos paises europeus é forte, tanto
nas pessoas quanto por parte do poder
publico. J& nos Estados Unidos, que é
um pais novo como o Brasil, a tradi¢io
é inversa, com pouco presenca do poder
publico e forte liberdade individual, o que
também leva a uma participagao maior
dos seguros”, esclarece.

No Brasil, de acordo com o executivo,
nio ocorreu ao longo dos tempos a
formagio de uma cultura securitdria, o
que pode ser explicado em parte pela
auséncia de longos periodos de guerra
e de catdstrofes naturais. E, embora esse
quadro de pouca consciéncia em relagio a
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riscos ja estivesse em reversao,
por conta de uma maior
conscientizagdo sobre o tema,
tanto a pandemia como os
eventos ligados s mudangas
climaticas podem ser
impulsionadores do mercado
de seguros no territorio
nacional. “A pandemia veio
reforcar no brasileiro o
sentimento da necessidade do
seguro, de finitude, de que as
coisas ndo sao permanentes
e eternas. Mais do que isso,
trouxe o verdadeiro exemplo
do que pode ser um risco
que afeta pessoas, familias e
empresas’, acredita Coriolano.
E esse contexto que
explica a resiliéncia dos
seguros nos dltimos meses.
Para o presidente da
CNSeg, embora o setor
tenha enfrentado
dificuldades,
especialmente no
inicio da pandemia, se
destacou entre outros
ramos de atividades,
uma demonstragio de
seu protagonismo.

PERCEPCAD

Pandemia
reforca nos
brasileiros o

sentimento de
finitude

Executivos de grandes seguradoras
em atuagio no Brasil também avaliam
a relevancia do setor. Angelo Colombo,
CEO Latin America da Swiss Re
Corporate Solutions, por exemplo,
destaca que o proposito do setor de

seguros ¢ tornar o mundo mais resiliente.

Para Colombo, “os seguros sdo os que
realmente conseguem reestabelecer ou
a0 menos reparar as condigoes de quem
antes tinha um bem ou um negdcio”
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CEO da Youse, faz
ponderagio semelhante
e afirma que “o setor de

equilibrio entre viver com

familia e os bens materiais”

Na mesma linha, o presidente da
Porto Seguro, Roberto Santos, observa
que, embora a economia ja tenha sido
impactada pela pandemia, o contexto
atual fez despertar nas pessoas a
importancia maior sobre protegio e
seguranca. Segundo o executivo, ainda
hé incertezas, mas uma procura maior
por alguns produtos, como o seguro
de vida. Santos acredita que “a questio
do isolamento levou a uma maior

preocupagdo com as residéncias, entdo
nota-se também um aumento nas

Marcos Centin Dornelles,

seguros ¢ fundamental para
que as pessoas possam ter

tranquilidade e proteger a si, a

solicitagdes por servigos nos
lares brasileiros”

A percepgao de que
a pandemia trouxe a
tona a imprevisibilidade
e a fragilidade da vida é
destacada também por
Luciano Snel, presidente
da Icatu Seguros, que
pondera que “o cendrio
atual economico e de saude
publica serviu como um
gatilho emocional para que
as pessoas se tornassem mais
conscientes e reflexivas sobre
a importancia da prote¢ao e
do planejamento financeiro”

Ja para Helder Molina,
CEO da MAG Seguros,
“o mercado de seguros
tem como missdo oferecer
tranquilidade para as pessoas
em momentos dificeis”, o que
é comprovado no perfodo
atual pelo aumento de demanda - de
margo a agosto tltimos, no periodo da
pandemia, a MAG Seguros registrou
crescimento médio de 20%.

Dois ensinamentos principais dessa
situacdo de crise sdo ainda avaliados
pelo presidente da Tokio Marine, José
Adalberto Ferrara. O primeiro ¢ que,
sem duvida, a fungao social do seguro, de
proteger a vida e o patriménio de pessoas
e empresas, ficou ainda mais evidente.
“Sabemos que nao hd como reparar o dano
emocional decorrente de um cenério de
crise como este, mas é fundamental cuidar
de quem sofreu uma perda e possibilitar
a manutengéo da atividade econdmica. O
segundo ensinamento foi perceber o quio
atualizada tecnologicamente estd a nossa
inddstria, mostrando a pujanca do seguro
em suporte ao crescimento do nosso pais’,
comemora Ferrara.
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Resiliéncla nos negocios € marcante

e acordo com a Superintendéncia de Receitas Setor Pessoas® Danos Acumulacio®* Capitalizaca
— pitalizacao

Seguros Privados (Susep), as receitas dos {em valares brutos — R bilhdes) (total) d ¢
segmentos por ela supervisionados alcangaram Agosto de 2020 25,61 3,86 6,84 12,84 2,07
R$ 25,61 bilhdes em agosto de 2020, montante Agosto de 2020 5 . -
6,4% maior em relagio ao mesmo més de 2019, em relagdo a julho de 2020 -4,0% -6,4% -5,3% -3,3% 11%
ano em que o setor conquistou resultados A

y gosto de 2020 o o o o o

expressivos. em relagdo a agosto de 2019 6,4% 3,5% 2,5% 9,2% 7,6%
No acumulado de 2020, considerando de janeiro A lado 2020
a agosto e na comparagio com o mesmo perfodo (j;:g'iﬂoaa%gosm) 173,73 28,88 50,78 7913 14,94
do ano anterior, ha uma queda de apenas 1,7% - ST
(em julho, o decréscimo era de 3,0%, também Janeiro a agosto 2 1,7% 1,2% -0,3% 3.1% 4 5%
pequeno, sendo as redugdes reflexo dos em relagdo a janeiro a agosto 2019 ’ !

impactos da pandemia da Covid-19).

Fonte - Susep  * Exceto VGBL ** PGBL, previdéncia tradicional e VEBL

DaNos

PEssoas
R:::Ii;:;r:r ( 2020 2019 Variagio
(EEhitass) até agosto) | (até agosto) (%)
Vida 12,81 11,56 10,8
Prestamista 9,16 9,17 -0,1
Acidentes pessoais SOk 4,03 -2,9
Demais 3,00 3,78 -20,6

s seguros de pessoas registraram prémios diretos de

RS 3,86 bilhoes em agosto de 2020. No acumulado do
ano, até agosto, o total ¢ de R$ 28,88 bilhoes, uma evolugao
de 1,2% em relacdo a 2019, o que representa, segundo a
Susep, um crescimento real de 0,5%, considerando a inflagao

medida pelo IPCA.

PCINT

COMUNICACAQ E MARKETING

DIVULGAMOS SUA
MARCA EM
CADERNOS

ESPECIAIS NOS
PRINCIPAIS

JORNAIS DO PAIS

(11) 3167-0821

WWW.POINTCM.COM.BR

Para o presidente da
Confederacdo Nacional das
Seguradoras (CNSeg), Marcio
Coriolano, o crescimento

se explica pela relevancia,
ainda maior no contexto de
pandemia, dos seguros de
vida risco, que cobrem, em
sua maioria, morte, invalidez
e doenga. A evolugio, assim,
indica a busca por protegio
nesse periodo de grave

risco em virtude do novo
Coronavirus.

Outro destaque ¢ o seguro
prestamista, que garante
indenizagio para quitacio,
amortizagao ou até o
pagamento de um determinado
numero de parcelas de uma
divida ou compromisso
assumido pelo segurado.

.
.
.
»
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
-
.
.
.
-
.
.
.
.
.
.
.
.
-
.
.
.
-
.
.
.
.
.
.
.
.
-
.
.
*
.
.
.

Destacam—se, no segmento, no acumulado
até agosto de 2020 e na comparagio
com os mesmos meses do exercicio anterior,
o0s seguros associados a grandes riscos, com
evolugio de 42,1%; seguros maritimos e
aeronduticos, que cresceram 39,6%; e o seguro
rural, que evoluiu 27,7%. Especificamente no
seguro rural, segundo informagoes da CNSeg,
um dos segmentos de desempenho mais
favoravel em 2020, colaboram para os bons
resultados os incentivos fiscais do Plano Safra
2020-2021 e de projetos como o Monitor do

crescentes neste ano, desde o més de junho.

As altas sio, na comparagao com os meses
anteriores, de 80,4% em junho, 28,8% em julho
e 14,4% em agosto. A CNSeg esclarece que a
performance desse segmento estd fortemente
relacionada ao desempenho das vendas diretas,
em loja, com o vendedor podendo apontar

as vantagens da aquisi¢io do seguro - o que

foi impossibilitado, nos primeiros meses pds-
pandemia, pelas restri¢des impostas para o
isolamento social, conforme recomendado pelas
autoridades politicas e de saude.

Seguro Rural, por meio do qual sio realizadas
reunioes virtuais com o objetivo de avaliar os
produtos e servigos ofertados pelas seguradora
e propor melhorias nos seguros agricolas.

S

Em danos, destaca-se o segmento de garantia

estendida que, embora na comparagio entre

agosto de 2020 e agosto de 2019 tenha registrado

queda de 19,1%, tem apresentado resultados

Microsseguros apresenta trajetoria similar:

apesar da queda de 22,7% no acumulado até
agosto, se comparado ao mesmo periodo

de 2019, a modalidade tem apresentado
crescimentos nos ultimos meses: em agosto, de
21,1%, em relagdo a julho de 2020; de 70,1%
em junho e de 9,7% em julho, sempre na
comparagio com os meses anteriores.

Receitas por segmento (R$ bilhdes) | 2020 (até agosto) | 2019 (até agosto) Variacdo (%)
Grandes riscos 4,16 2,93 42,1
Maritimos/Aeronauticos 0,84 0,60 39,6
Rural 4,38 3,43 2000
RC 1,56 1,32 18,5
Patrimoniais — Outros 2,46 225 9.4
Habitacional 2,95 2,76 7,1
Financeiros Bish 3,24 3,4
Compreensivos 4,11 4,11 0,0
Auto 22,61 23,83 -51
Transporte 2,20 2,41 -8,7
Garantia estendida 1,69 2,09 -19,1
Microsseguros 0,20 0,26 -22,7

Fonte - Susep



FOLHA DE S.PAULO * * *

informe publicitario

SEGUNDA-FEIRA, 12 DE OUTUBRO DE 2020 3

PRODUTOS

Seguros para empresas

Segmento se adapta e cresce em meio ao cendrio da pandemia

I

om aten¢ao constante as

demandas de mercado e
dos clientes, as seguradoras tém
investido na adaptacio e no
langamento de produtos para
garantir a prote¢do necessaria
as empresas e as pessoas, nos
diversos momentos da vida e
em linha com as necessidades
que surgiram em razio do
contexto da pandemia. “E
um momento de repensar e
adaptar nossa visdo de negocio
com sabedoria, criando
oportunidades em termos de
produtos e servigos, atendendo
cada vez melhor nossos parceiros
de negocios e segurados. O
mercado securitério ja superou
intmeras crises e, desta vez,
ndo esta sendo diferente”,
afirma José Adalberto Ferrara,
presidente da Tokio Marine. A

empresa inovou em seu seguro
empresarial, que passou a contar
com novidades como cobertura
de servigos de delivery e para
roubo de bens de clientes.
Destinado a empresas de todos
os tamanhos e segmentos, 0
produto da Tokio Marine possui
coberturas flexiveis para atender
as necessidades de cada tipo

de negocio. Na cobertura para
delivery ha garantia de reembolso
por prejuizos causados as
mercadorias seguradas,

fora do estabelecimento
segurado, exclusivamente
durante o percurso de entrega
para o cliente final. Além

disso, o Seguro Empresarial
passou a oferecer outras
coberturas adicionais, como
responsabilidade profissional,
que ampara falhas ou erros

na prestagao de servigos pelo
segurado que causem danos
a terceiros; roubo de bens de
clientes; extensdo para bens
em residéncia habitual; e erros
e omissdes do segurado sobre
os bens de sua propriedade na
contratagdo do seguro, desde que
ocorrido de forma involuntdria.
Com as inovagoes,
mesmo com a retragio
da economia e as demais
intercorréncias trazidas
pela Covid-19, a carteira de
Seguros Empresariais da Tokio
Marine apresentou um bom
desempenho no 1° semestre, se
comparado a0 mesmo periodo
de 2019. “Além disso, entre
janeiro e agosto, tivemos um
crescimento de 11,7%. No
mesmo periodo, o mercado
no qual atuamos (sem VGBL e

Saude) cresceu 1,2%, de acordo
com os dados oficiais da Susep”,
afirma Ferrara.

A Icatu Seguros também
destaca bons resultados, com
crescimento expressivo com
produtos de Vida para pequenas
e médias empresas (PMEs),
além dos demais clientes
corporativos, que utilizam o
produto como forma de reter
talentos. “O mercado de PMEs
ja é um segmento relevante e em

Goodluz

ascensdo, mas o cendrio de juros
baixos deve trazer uma nova
onda de empreendedorismo

no pafs e este empreendedor
percebe o seu funciondrio como
engrenagem fundamental para
o negocio. Para se ter uma ideia,
a Icatu teve um crescimento

de 29% de novas vendas de
produtos para PME no Canal
Corretor, no primeiro semestre
de 2020”, esclarece Luciano Snel,
presidente da Icatu Seguros.

Quando ficou tudo diferente,
ficamos com a telemedicina.

Icalu

SEGUROS

Quem tem protec¢ao financeira completa da lcatu
(Seguro de Vida + Previdéncia), fica com o
beneficio gratuito da telemedicina até o fim

do ano para cuidar da sua salde e da sua familia.

Fica com a Icatu que #ficatudobem

Acesse www.icatu.com.br/telemedicina
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Protecao para todos

Carro, casa e animais de estimagdo ganham mais atencao

Com o isolamento social imposto pela
pandemia do novo Coronavirus,
apreocupagio com os pagamentos de
seguros, do aluguel e de outros produtos
que garantem a protegio das pessoas, dos
lares e de condominios, alcan¢ou novo
patamar.

A Youse, plataforma de venda de seguros
on-line da Caixa Seguradora, percebeu,
nos seguros vida e residencial, evolugio
do interesse pelos servigos oferecidos
durante o periodo da pandemia.
“Tivemos um aumento de 95% na
contratacio da assisténcia cio e gato do
seguro residencial, entre os meses de
margo a agosto, na comparagao com o
mesmo periodo do ano passado. Essa é
uma assisténcia para aqueles que querem
contar com uma rede de apoio e cuidados
extras com seu animal e vai ao encontro
do aumento de adocdo de animais que
aconteceu nesta pandemia’, destaca
Marcos Centin Dornelles, CEO da Youse.

Além de oferecer seguros para carro,
casa e vida de maneira 100% on-line, a
Youse empodera seus clientes, deixando
que eles escolham como, quando e onde
contratar seus seguros. Nesse modelo
de negodcios, a modalidade auto é um
destaque. “Para que os clientes pudessem
economizar nas contas € manter seus
seguros ativos, disponibilizamos o seguro
Auto especifico para quarentena, com
coberturas mais basicas, como roubo,
furto, incéndio e assisténcia guincho
com um prego mais baixo, considerando
que as pessoas estavam saindo menos de
casa’, diz Dornelles. Além disso, como
os seguros Youse sdo personalizaveis, os
clientes podem adaptar suas apolices e
manter apenas servicos que eles precisam,
pagando somente por essas escolhas.
“Também oferecemos cerca de 20% de
desconto para aqueles que estivessem
em fase de renovagio do seguro e, como
consequéncia, tivemos um recorde

Paraquedas, guarda-chuva,
salva-vidas. Quem inventou
esses cuidados de protecdo
estava, sem saber,
inventando seguros.

Riscos existem. Mas o setor
segurador minimiza ou evi-
ta 0 seu impacto negativo
em épocas de incer
protegendo pessoas, em-
presas, bens e produtos.

E ndo s hoje. No futuro tam-
bém. Seguros, planos de salde,
previdéncia aberta e titulos de capi-
talizacao podem desonerar as pro
¢Oes, ao transferirem os riscos

imas gera-
as despesas

para o setor segurador. Caso contrario, eles

seriam suportados
sociedade atraves de mais impostos.

0s governos ou pela

A cadeia de protecdo € garantida por ativida-
de ininterrupta no desenvolvimento e oferta
de produtos, na distribuicdo, em indeniza-
gOes, prestacao dos mais diversos servigos,
investimentos e formacgao de poupangas.

Ao final, sdo dados e analises que formam
um inestimavel patriménic sobre a dimen-
530 do seguro acessivel a tados, individuos,
familias, empresarios ou agentes publicos.
Um trabalho gue a CNseg se orgulha de fazer
e compartilhar,

cnseg.org.br

histérico de renovagoes de 20 pontos
percentuais entre margo a agosto deste
ano, na comparagio com o mesmo
periodo do ano passado’, comemora o
CEO da Youse. Adicionalmente, para
todos os clientes, independentemente
da contratacio, a Youse disponibilizou
as assisténcias guincho, psicoldgica
com atendimento on-line e
a FarmaSeg (para acesso

a medicamentos) de
maneira gratuita. Com
esses diferenciais,

mesmo diante da

crise do Coronavirus,

a Youse também

registrou alta de mais

de 10% no nimero

de clientes, quando se
compara agosto de 2020 com
agosto de 2019.

BoLso

Solugdes
levam em conta
novo cenario
social

Para garantir prote¢do aos que vivem
de aluguel, a Porto Seguro langou
o Porto Seguro Aluguel Essencial,
que oferece as principais vantagens
do seguro fianca tradicional. O
novo produto esta em linha com o
posicionamento da companhia, que
segue otimista na condugio de suas
operagdes e confiante na robustez e
resiliéncia do seu modelo de negocios
para atravessar o momento de
pandemia, segundo Roberto Santos,
presidente da empresa.

Nesse contexto, o Porto Seguro
Aluguel Essencial apresenta uma versao
mais econdmica e simplificada do
seguro fianga. Com coberturas mais
enxutas, o produto chega ao mercado

stockasso/Dollarphotoclub/ Andy Dean

com o custo até 40% menor que um
seguro fianga tradicional e oferece,
de maneira mais agil e acessivel, as
principais vantagens da ferramenta
- substituigdo do fiador ou caucio,
transferéncia de responsabilidade do
pagamento do aluguel para a seguradora
em caso de inadimpléncia, além
da dispensa de comprovagao
de renda e envio de
documentagio.
Adicionalmente,
para alcangar
as pessoas que
também procuram
por iméveis para o
primeiro aluguel, o
Porto Seguro Aluguel
Essencial garante
indenizacdo de até 12 vezes
o valor do aluguel. Os clientes
podem ainda substituir o fiador ou
caugdo e contam com acesso gratuito
durante trés meses ao Reppara!, plano
de assinatura para servigos residenciais
do Grupo Porto Seguro. Os inquilinos
podem ainda participar de sorteio anual
de até R$ 200 mil do PortoCap, titulo de
capitalizagio da companhia.
Gragas a esse modelo de negocios,
a Porto Seguro apresentou aumento
relevante de sua rentabilidade no
segundo trimestre e no primeiro
semestre de 2020. “O lucro liquido
atingiu R$ 656,7 milhoes no trimestre
(+72,4% em relagio ao segundo
trimestre de 2019) e R$ 885,1 milhdes
no semestre (+30,1% na comparagio
com o mesmo periodo do ano anterior).
O resultado operacional foi 83%
superior ao registrado no mesmo
periodo do ano passado’, destaca Santos.
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E pra vocé ficar tranquilo com imprevistos no seu dia
que o Porto Seguro Auto tem atendimento 24h

Chaveiro 24h Guincho 24h

Servigos residenciais e mais

PORTO
SEGURD |

E mais: vocé também pode aproveitar
o parcelamento em até 12x sem juros Consulte seu Corretor
no Cartao de Crédito Porto Seguro.

ou acesse portoseguro.com.br/auto

rande Sao Pallo); 400-
incentivo ou recomendagéo a sua c

: 61.198.164/0001-60
0(!4-76786 capitais e grande:

nto exclusivo para deficientes auditivos) | 0800 727 1184 ou (11) 3366-3184 (Ou

jalizagao,

Nossos prestadores estao fazendo uso do élcool gel e de todos os equipamentos de protecao e seguranca necessarios neste momento.
Informagdes reduzidas. Méo de oba ratuita para eparos, pegas o inclusas. Gonsulte regices de abrangéncia, detalhamento dos servicos, imite de utiizaao ¢ as
w.p guro.cot orto Seguro Cia. de Segur
ado. 333-PO G
e reclamagbes) | 0800 727 8736 (a

as exclusdes de cobertura nas Condigdes
15414.100233/2004-59 — Automavel (Ramo 0531) —

Valor de Mercado
00 33 76786 (demais localidades) \UEUU 27 2766 (SAC - cancelamento

ria). O registro deste plano na Susep nao implica, por parte'da autarquia, SEGU Ro
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Inovacoes qualificam os seguros de vida

Flexibilidade e cuidados financeiros sdo considerados nas solugﬁes que atendem a varios perfis

pesar de apresentarem
uma importante evolugio,
os seguros de vida ainda nio
possuem grande participagio no
pais. De acordo com um estudo
realizado pela Universidade
de Harvard, apenas 16% dos
brasileiros contam com seguro
de vida, enquanto a média
global é de 32%. Nesse contexto,
as seguradoras possuem papel
fundamental, tanto na oferta de
produtos inovadores quanto na
conscientizacio da importincia
do seguro, o que ficou ainda
mais claro no contexto atual de
pandemia.
A Icatu Seguros é uma
das empresas que tém
atuado para contribuir com
a disseminagao do seguro de
vida. “A penetragio do seguro
de Vida no Brasil ainda ¢ muito
pequena, ¢ a Icatu Seguros tem
trabalhado para democratizar

0 acesso e
desmistificar

os produtos

de protecao e
planejamento
financeiro em todas

as fases da vida dos
brasileiros. Estamos
ao lado das pessoas
nos bons e nos

maus momentos,

e a populagao

comeca a perceber
isso quando se vé
diante do risco

de uma auséncia
repentina, de
eventuais perdas de
renda, de trabalho

ou saide debilitada.
Precisamos mostrar ao
brasileiro a flexibilidade

dos produtos e maior
previsibilidade desse tipo de
seguranga’, afirma Luciano Snel,

presidente da Icatu Seguros.

A seguradora conta com um
portfélio completo de solugses
pensadas como forma de
contribuir para que as familias

brasileiras estejam
financeiramente
protegidas e
assistidas em todas
as fases da vida.
Entre os
produtos da Icatu
Seguros, destaca-
se o Horizonte,
um seguro de vida
individual que
combina protegao
e a possibilidade
de resgate de um
percentual da

Outro diferencial
do seguro ¢ o
valor das parcelas,
que ndo aumenta
conforme a idade do segurado,
sendo atualizado apenas

pela inflagdo. Também

¢é possivel conjugar com
coberturas tempordrias para

BrianAJdackson

reserva acumulada.

uma prote¢io até a conclusio
de um objetivo especifico,
como os estudos de um

filho, por exemplo. Além
disso, o seguro ¢ flexivel nas
possibilidades de pagamento:

¢ possivel quitd-lo em 10 ou 20
anos ou optar pelo pagamento
vitalicio, o que facilita o
planejamento de longo prazo

e a organizagao financeira

das familias. No Horizonte,

o segurado jd conta com as
coberturas e assisténcias:
morte com vigéncia vitalicia,
adiantamento por doenga
terminal, seguro viagem e
assisténcia domiciliar. Ainda

¢ possivel escolher cobertura
adicionais como: morte com
vigéncia tempordria, doengas
graves, invalidez permanente
por acidente, assisténcia funeral
individual e indenizagao
especial de morte por acidente.

Lancamentos diversificam seguranca

((No Brasil, em que nao temos

ainda uma forte cultura de
planejamento financeiro, nio estd no
mindset da sociedade a necessidade
de ter um seguro de vida. As pessoas
precisam conhecer de perto o risco
para adotar uma postura previdente”,
avalia o presidente da MAG Seguros,
Helder Molina. E foi com o objetivo de
ofertar essa seguranca que a empresa
langou uma nova linha de produtos
voltada para cuidados financeiros
relacionados a saude. A
seguradora, especializada
em seguro de vida e
previdéncia, passou a
oferecer a Linha Vida
Toda Bem-Estar.

A iniciativa visa
contribuir com o
planejamento financeiro
dos segurados em caso de
problemas com a satde em
conjunto com o acesso a uma série

de beneficios e servigos voltados para o

cuidado com a satde. Assim, na Linha

Vida Toda Bem-Estar, os segurados tém

Beneficios
consideram
até efeitos do
Coronavirus

acesso a um amplo pacote de assisténcia
no mercado de seguro de vida. A
Assisténcia Bem-Estar engloba servicos
como telemedicina (atendimento
médico por video) e consultas com
profissionais como psicélogos,
assistentes sociais, educadores fisicos
e nutricionistas, por telefone. Ha
ainda desconto em medicamento e em
consultas ou exames, e o segurado pode
incrementar a cobertura com outros
tipos de seguros que também tém
como foco o auxilio financeiro
em casos de problemas com
a satide ou relacionados
a invalidez, como, por
exemplo, o seguro
cirurgias, didria por
internagio hospitalar e
didria de incapacidade
tempordria
A MAG estd atenta
também ao aumento da
longevidade, que ja ¢ uma realidade
no Brasil, e langou um seguro de vida
voltado para pessoas entre 61 e 85 anos,
com foco na prote¢do dentro da prépria

VitalikRadko

casa: 0 Master Acidentes Domiciliares.
O seguro oferece cobertura de didria
por internacdo hospitalar por acidente,
fratura dssea ou queimadura por
acidente, morte acidental e reembolso
de despesas de ambulincia ou de
atendimento hospitalar de emergéncia
por acidente. Outro diferencial dessa

solucio é o servigo de assisténcia paraa
residéncia do segurado.

Além desses produtos inovadores,
a MAG Seguros estendeu o seu
importante papel como seguradora.
“Apds criteriosos estudos técnicos, a
companbhia decidiu, por liberalidade
e com muita responsabilidade, pagar
beneficios de morte em razio de
Coronavirus para os contratos em que
a pandemia ¢é risco excluido. Apenas no
primeiro semestre, foram pagos mais de
R$ 20 milhdes em beneficios por essa
situagdo”, diz Molina.

Outro produto inovador, no ramo
de Vida Individual, é o Vida Inteira
5 Anos, ofertado pela Prudential do
Brasil Seguros de Vida. O seguro
combina protegio completa, para
a vida inteira, com a facilidade de
realizar o pagamento dos prémios
em apenas cinco anos. As coberturas
abrangem morte natural e acidental,
invalidez permanente e total por
acidente, dispensa de prémio em caso
de invalidez parcial e permanente e
antecipagio do capital segurado em
caso de doenga terminal com seis meses
de sobrevida.



FOLHA DE SPAULO * * * informe publicitario SEGUNDA-FEIRA, 12 DE OUTUBRO DE 2020 7

N3o da para chamar
de Se VOCé
ainda fecha o seu

do jeito velho.
Saia do automatico.

daqui .
pra Na Youse,

a cotacao do
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OPORTUNIDADE

Novos riscos,
novos meios
de protecao

Legislacdo e maior uso de comunicagdo
remota criam demanda no setor

meagas como vazamento

de dados e invasio
de redes empresariais tém
estimulado a demanda por
seguro cibernético. De acordo
com a Superintendéncia de
Seguros Privados (Susep), as
empresas que prestam esse
tipo de servico arrecadaram
em prémios R$ 4,1 milhoes em
junho. Até o fim do primeiro
semestre do ano, também
segundo a instituicio, as
seguradoras brasileiras do
segmento jd pagaram quase
R$ 12,9 milhées de sinistros.
O seguro foi criado em 2012 e é
oferecido por oito seguradoras
estrangeiras.

Ha também o Tokio

Marine Riscos Digitais, cuja
cobertura basica ja inclui a
Responsabilidade Cibernética
do segurado e garante o
reembolso de prejuizos causados

==

Fenacer

12 de Outubro

Sincer

Falta de sorte é niao

Aproveite esse dia
especial e encontre
um corretor ideal
para sua vida,

ww erocorretordeseguros.com.br

Corretor sabe,

por agdes judiciais envolvendo
terceiros, garantia essencial
para a perenidade de negdcios
que lidam diariamente com um
volume imensurével de dados

e que estdo sujeitos a ataques
cibernéticos.

Para Marcio Coriolano,
presidente da
Confederagio
Nacional das
Seguradoras
(CNSeg), o tema
ainda ¢ novo
para o setor
de seguros no
Brasil. Entretanto, o
executivo pontua que
em vérios paises do mundo,
com uma rede de computadores
maiores, a penetragao dessa
mobilidade ¢ expressiva.

“Ficou claro que os meios de
comunica¢do remotos vieram
para ficar, com pandemia ou
sem pandemia, mostrando que
sdo veiculos importantes para
facilitar o trabalho em geral.
Trata-se, portanto, de uma
oportunidade grande para o
crescimento da modalidade,
na mesma medida em que
aumentam os riscos de ataque
de hackers, de vazamento de
dados e, portanto, a necessidade
de mais prote¢io’, concluiu.

Um elemento que incentiva
o aumento da demanda é
a percepgao de riscos, por
parte das empresas, além
de avangos nas praticas de
governanga corporativa,
norteadas pela transparéncia,
prestagao de contas, equidade
e responsabilidade corporativa.
O Relatério de Riscos Globais
do Forum Econdmico Mundial

Seguranca
cibernética esta
entre 0s maiores

riscos globais

de 2020, por
exemplo,
destacou
mais uma
Vez a seguranca
cibernética e o roubo
de dados como dois dos maiores
riscos globais, juntamente com
a crise hidrica e 0 aquecimento
global.

O aumento dos crimes
cibernéticos ¢ diretamente
proporcional ao ingresso das
pessoas no mundo digital
sem a preocupacgio com a
seguranga no meio on-line e
a prote¢do de dados - como
uso de senha robusta, adogio
de um gerenciador de senhas,
atualizagdo de aplicativos e até
mesmo dar preferéncia ao uso
de cartdes virtuais nas compras
em sites de e-commerce.

No mesmo sentido, dados
da edigdo de marco do Global
Information Security Survey
(GISS) da Ernst Young,
que ouviu cerca de 1,3 mil
profissionais do setor de
Seguranga da Informagao em
todo o mundo, mostram que,
apesar do crescente nimero de
ataques cibernéticos, apenas
um ter¢o das organiza¢des tem

Gorodenkoff

agOes de seguranga para essa
area em desenvolvimento ou
planejamento. O levantamento
destacou que cerca de 60%

das empresas enfrentaram um
numero crescente de ataques

nos tltimos 12 meses. Além
disso, nesse periodo, os ativistas
foram responsaveis por 21%

dos ataques cibernéticos bem-
sucedidos, ficando atrds somente
dos grupos de crime organizado
(23%), em comparagio com o
estudo do ano passado.

LGPD

A Lei Geral de Protegio
de Dados (LGPD) é outro
elemento apontado como um
dos catalizadores do mercado.
Sancionada em julho deste ano,
a nova legislagio estabeleceu
a criagdo da Agéncia Nacional
de Protecio de Dados (ANPD),
responsavel por fiscalizar e
aplicar sangoes. As empresas
devem se adequar a lei até a
data de vigéncia, com sangdes
a serem aplicadas a partir de
agosto do proximo ano.

A vigéncia da LGPD coloca
o0 Brasil na lista de nagoes com
leis especificas de protegio de

dados pessoais, algo que
resolve dificuldades de
relacionamento com paises
da Unido Europeia, cuja
legislagio ja vigora ha mais
tempo e criava alguma
dificuldade de lidar com os
parceiros comerciais sem
lei de protecio de dados
pessoais.

O setor de seguros sera
uma das modalidades
econdmicas que sentira
mais rapidamente os efeitos
da LGPD, porque utiliza
dados como insumo de
sua atividade, razio pela
qual deverd promover as
alteragdes necessdrias para
o tratamento de dados em
conformidade com a lei.

Nesse contexto, a CNSeg
ja havia divulgado, no fim
do ano passado, o Guia de
boas praticas do mercado
segurador brasileiro
sobre protecdo de dados
pessoais. O documento
tem como objetivo ser
instrumento de apoio as
empresas do setor de seguros
na fase de implementagao dos
dispositivos da LGPD em sua
rotina didria e na relagdo com
seus prestadores e parceiros,
além de construir e consolidar
no setor de seguros a cultura
de respeito a prote¢do de dados
pessoais. A integra do material
estd disponivel em https://issuu.
com/confederacaocnseg/docs/
gbpms_online/2.

A nova legislagio promete
aprimorar e trazer mudangas
importantes para o mercado
brasileiro. No setor de seguros,
a expectativa é que a lei abra
possibilidades sobre os produtos
disponiveis no mercado: grandes
eventos a fim de promover
discusses sobre o risco
cibernético e as modalidades
de seguros para fazer frente
a essa adversidade; oferta
de servigos de mapeamento
de vulnerabilidades com
relagio a protegio de dados; e
recomendacées de medidas a
serem tomadas para gerenciar
riscos e fazer frente s novas
obrigagdes e responsabilidades
trazidas pela LGPD.
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Produtos para o
campo e o produtor

Mudancas globais e fendmenos climaticos adversos

_imp_g_l_sionar_lj_modalidade

m dos mais importantes

instrumentos de politica
agricola, segundo a Superintendéncia
de Seguros Privados (Susep), o seguro
rural permite ao produtor proteger-
se contra perdas, principalmente as
decorrentes de fendomenos climaticos
adversos.

Além disso, a cobertura dessa
modalidade nio engloba s6 a atividade
agricola, mas também a atividade
pecudria, o patriménio do produtor
rural, seus produtos, o crédito para
comercializagdo desses produtos e o
seguro de vida dos produtores.

Nesse contexto, a Swiss Re
Corporate Solutions no Brasil possui

estratégia centrada na diversificagio de
produtos para atender 4s necessidades
dos clientes. “Temos solucdes alinhadas
a realidade de cada produtor, com
cobertura de riscos nas linhas que
operamos: Agricolas, Danos Rurais

e Méquinas Agricolas, Seguros

para Animais, Seguros Florestas

e Paramétricos”, explica Angelo
Colombo, CEO Latin America na Swiss
Re Corporate Solutions.

A companhia oferece, assim, seguros
agricolas para os principais cultivos do
Brasil, com coberturas de multirriscos
nas modalidades de custeio,
produtividade e receita (exclusiva para
soja) e também coberturas com riscos

nomeados, como granizo e geada para
grios, hortaligas e frutas e café. “Temos
seguros para animais, que abrangem
toda a cadeia produtiva, com ofertas
individuais e de rebanho, com foco

em equinos, bovinos e suinos. Nos
produtos individuais, somos uma das
poucas seguradoras que trabalham
com seguro de vida dos animais de
maior valor agregado. Entre
as solucoes customizadas,
temos coberturas de
vida e protecio animal
de determinadas
enfermidades que
afetam os rebanhos dif
de bovinos e suinos”,
explica Colombo.

J os seguros de
Danos Rurais da Swiss
Re Corporate Solutions
no Brasil seguem duas
linhas: patriménio rural (prédios,
construgoes, silos e granjas, entre
outros) e méquinas e equipamentos
agroflorestais. “Por fim, nossas
solugbes customizadas tém combinado
diversos seguros em uma tnica
condigdo. Conseguimos, por exemplo,

Solugdes
sob medida
combinam
rentes seguros
em uma mesma
condicdo

colocar seguros de diversos tipos de
cultivos e diferentes localidades de
produgio com o GMPCI (Global Multi
Peril Crop Insurance — Multirrisco
Global). Outro destaque é o nosso
trabalho em seguros paramétricos, que
fornecem uma cobertura importante
para o cliente, dado o impacto da
variagdo climatica na agricultura’,
finaliza o CEO.
A BB Seguros ¢ outra
companhia com atuagio
no segmento. Os
servigos oferecidos
visam proporcionar
tranquilidade ao
produtor e abrangem
a seguranga do
patrimonio, atividade
agricola e pecudria,
fendmenos da natureza,
empréstimos e financiamentos e,
principalmente, protecio do produtor
rural e sua familia. Um exemplo
¢ o produto Seguro Agricola, que
indeniza prejuizos causados & lavoura
decorrentes de fendmenos da natureza.
Outro ¢ o Seguro Penhor Rural, que
visa a prote¢do da atividade produtiva.

TOKIO MARINE
SEGURADORA

Porque Resolver é o que
a gente faz de melhor.

tokiomarine.com.br
/TokioMarineSeguradora
(11) 99578-6546

Nos acreditamos que Seguro serve para levar pessoas e empresas cada vez mais longe. Para isso, nos dedicamos

a Resolver aquilo que realmente importa nio sé para nossos Clientes, mas também para nossos Parceiros e Colaboradores.

Com protagonismo e inovagao, oferecemos as melhores solugdes em produtos e servigos que garantem tranquilidade

e protegao, seja na vida, nos negdcios ou onde mais precisar. Precisou? A Tokio

RESOIVE

Quer saber mais?
Fale com o seu Corretor.

Uma Seguradora
completa pra vocé
ir mais longe

Q) TOKIOMARINE
“ SEGURADORA

NOSSA TRANSPARENCIA, SUA CONFIANCA
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QUESTOES REGULATORIAS

Mais transparencia
aos consumidores

o comego de 2019, a Superintendéncia
de Seguros Privados (Susep) propos

a Resolugdo CNSP n° 382/2020, que visa
estabelecer normas de conduta e transparéncia
para o setor e que passou por consulta publica
em agosto do mesmo ano, tendo sido publicada
em mar¢o de 2020, com vigéncia a partir de
julho dltimo. A resolugio resulta de estudos
das melhores praticas internacionais de
supervisdo de conduta, colocando o mercado
brasileiro de seguros no mesmo patamar de
outros com alto nivel de transparéncia de
informagdes aos consumidores.

Nesse sentido, foram seguidas
recomendagdes do Fundo
Monetério Internacional (FMI),
da Associagio Internacional
de Supervisores de Seguros
(IAIS) e da Organizagio
para a Cooperagio
e Desenvolvimento
Econdmico (OCDE),
além de manifestagio da
Secretaria Nacional do
Consumidor, reconhecendo
a evolugio que a Resolugio
CNSP 382/2020 representa para os
consumidores. A medida prevé que a
disponibilizacdo das informacées relacionadas
a remuneragdo dos intermediérios ocorra por
meio da proposta de seguro, documento que
antecede a contratagdo e que estabelece, entre
outros itens, o valor do prémio comercial.

Apesar da resolugio recente, desde 2012
analises técnicas foram conduzidas pela
Susep sobre transparéncia da comissao
de corretagem, com grupos de trabalho e
propostas normativas que estabeleciam,
em maior ou menor grau, a abertura da
remuneragdo de corretores e representantes
de seguro. Além disso, segundo a Susep, a
supervisao sobre o cumprimento da Resolugio
CNSP n° 382/2020 terd cariter educativo e de
orientagdo até o fim deste ano, sem qualquer
tipo de puni¢ao, permitindo ao mercado
periodo adicional para adaptagio.

SEGURO PARAMETRICO

Outra novidade para as seguradoras
que operam no Programa de Subvengio ao
Prémio do Seguro Rural (PSR) foi a aprovagao
da Resolugdo n® 79 pelo Comité Gestor

Dispositivo
posiciona 0 mercado
nacional em patamar

avancado

Nova resolucdo estabelece melhores praticas internacionais

Interministerial do Seguro Rural, apés a
autoriza¢do da Susep. A medida, publicada no
Didrio Oficial da Unido em 28 de setembro,
estabelece o percentual de subvengio ao
prémio de 20% para o seguro paramétrico, para
qualquer atividade.

O seguro paramétrico funciona com base
na defini¢io de parimetros para a ocorréncia
de eventos naturais. Portanto, em vez de
basear o pagamento de indeniza¢des nos
sinistros observados e regulados, como no
seguro agricola tradicional, a modalidade
prevé pagamento de acordo com os indices

segurados na apolice. Os trés principais

tipos sdo: indice de produtividade
de uma determinada regido ou
area, indice climatico e indice
de vegetacgdo. Caso o indice
paramétrico estipulado seja

alcangado ou excedido,

a cobertura da apdlice

pode ser acionada. Trata-

se, assim, de um modelo
diferente do tradicional.

“Os parametros de falta
ou excesso de chuva, por
exemplo, sdo os mais trabalhados

para os principais cultivos, mas

existem oportunidades para muitas outras
situagdes”, explica Angelo Colombo, CEO Latin
America na Swiss Re Corporate Solutions.
A empresa desenvolveu o primeiro produto
do tipo paramétrico oferecido no pais, o
seguro de {ndices climaticos, voltado para
setores da economia que tém receitas e custos
de operagdo diretamente impactados por
variagoes inesperadas no clima, como é o caso
das empresas de geragao de energia elétrica
com fonte renovivel e dos grandes players do
agronegdcio que sio afetados pelo regime de
chuva, vento, sol e temperatura.

A solugio desenvolvida pela Swiss Re
Corporate Solutions estabelece ainda a opgdo
para que o cliente contrate o produto de acordo
com a varidvel que melhor se adeque 4 sua
atividade, sendo possivel também realizar
combinagdes desses riscos.

A comercializago de seguro paramétrico
tem amplo potencial de crescimento. O
produtor que tiver interesse em contratar o
seguro rural deve procurar um corretor ou
uma instituigio financeira que comercialize a
apolice.
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Simplificacio dos seguros
de grandes riscos

m 24 de agosto deste

ano, a Susep publicou a
minuta de resolucdo com a
proposta de regulamentacio
dos seguros de danos para
cobertura de grandes riscos
(Consulta Pablica n° 18/2020).
O texto define o que sio
seguros de grandes
riscos, bem como

de ambas as partes - o
que nem sempre é exigido
atualmente.

Para Angelo Colombo,
CEO Latin America na Swiss
Re Corporate Solutions,

a proposta da Susep deve
“alinhar o Brasil as praticas
internacionais”, uma
vez que agora

estabelece “os grandes
novo padrio Novas regras compradores
normativo 2 poderdo ter
para preconizam a a liberdade
simplificar pre\[aléncia da de condensar
as regras . diferentes

e dar mais liberdade coberturas
liberdade em apenas uma
as partes apolice”, explica.
contratantes. A proposta reflete

As novas regras
preconizam a prevaléncia da
liberdade contratual sobre
as exigéncias regulamentares
especificas que tratam de
planos de seguros, conferindo
mais espago para a negociagao
dos seguros de grandes riscos.
Para isso, a Susep propde
que o contrato de seguro ou
apdlice contenha a assinatura

pleito antigo do mercado,
que vem a reboque das
diretrizes langadas pela Lei de
Liberdade Econdmica, e esta
alinhada com o esforco de
simplificar a regulamentacao
do setor e estimular a
competitividade no mercado.
A minuta permaneceu em
consulta publica até 9 de
outubro de 2020.
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TECNOLOGIA

Parcerias para ampliar as ofertas

Insurtechse fintechs se unem para impulsionar e facilitar a contratacdo de seguros

A_ s seguradoras
sdo um

destaque entre
0s segmentos
de negocios
nacionais na
adaptacgio

ao contexto
digital
imposto pela
pandemia do
novo Coronavirus.
Neste cendrio, por jd ter sido
concebida como plataforma
de venda on-line de seguros,

a Youse conseguiu de forma
bastante tranquila manter suas
operagdes. “Somos a primeira
insurtech do Brasil e, como
desde a origem nascemos nos
ambientes digitais, tivemos
uma vantagem muito grande

e enfrentamos a pandemia

Modelo de
negocios digitais
é tendéncia
mundial

e uma tendéncia muito forte.
Além disso, nos permitiu
explorar o real potencial de
mercado, principalmente com
foco em atingir publicos mais
jovens e potenciais clientes
que nio tinham a cultura,
independentemente da idade,

de forma muito 4gil e
simples”, observa
Marcos Centin
Dornelles, CEO
da Youse. O
executivo
reforca que,
embora o
modelo de
negocios seja
100% digital,
tem no centro dos
negdcios os clientes e um olhar
diferenciado para as pessoas.
A concepgao como primeira
seguradora digital do Brasil
levou em consideragio
experiéncias bem-sucedidas.
“Acompanhamos os principais
mercados de seguros do mundo,
principalmente nos Estados
Unidos e na Europa, e esse
modelo ja se mostrava vencedor

de contratar seguros.” Para isso,
a Youse adota também uma
comunicagio descomplicada,
sem o chamado “segurés”, brinca
Dornelles. “Somos centrados

a contratagdo de um seguro
de forma simples, como ela é
realmente é Nosso modelo,
criado hd uns anos, veio para
ficar e, de maneira inequivoca,
estd se consolidando e se
firmando definitivamente no
setor de seguros nacional.”

em tecnologia, mas para criar
inovagio e facilitar a vida
do cliente; para que ele veja

T

Conte com a gente e com
os corretores

Gerenciar qualguer area da vida, seja pessoal ou profissional, exige reflexao e cuidado para vocé dar
um preximo passo em busca dos seus abjetivos, Nas, da MAG Seguras, entendemas que o planejamenta
financeiro & fundamental para voc® construir uma vida cam mais tranquilidade e sequranca.

MAG

SEGUROS

GRUPO MONGERALYEEGON

Por isso, acumulamos mais de 185 anos de experigncia cumprindo um 56 propasito: prover solugdes de
protecdo individual nos diversos momentos de vida de todos os brasileiros.

Temos solugaes em seguro de vida e previdéncia para cada perfil e necessidade dos nossos mais de
4 milhaes de cliente
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Solucoes sob medida

Nova modalidade pay per
use amplia a oferta de
seguros no Brasil

Apés a publicagio da circular n°
592 pela Superintendéncia de
Seguros Privados (Susep), em agosto
do ano passado, as seguradoras vém
langando op¢bes de cobertura sob
demanda, com vigéncia reduzida

e por periodo intermitente. Trata-

se da modalidade pay per use (ou
“pague pelo uso”, em tradugio direta
para o portugués), que ja vigora em
alguns paises e era uma demanda no
mercado segurador nacional - que
recebeu a mudanga como mais uma
oportunidade de ampliar o portfdlio a
disposi¢io dos brasileiros. No modelo
convencional, que funciona geralmente
com adesdo anual, o usudrio entra em
contato com a seguradora, contrata

a protecdo e paga o valor referente

ao prémio. Ja na modalidade pay per
use, ha duas possibilidades: assinatura

mensal e mais um valor variavel, de
acordo com a utilizacio; ou ainda, sem
mensalidade, com a cobranca apenas
pelo periodo de cobertura utilizado.
Assim, um seguro de automével pode
ser contratado apenas por 24 horas
para uma viagem até a praia, por
exemplo.

Muito ofertado inicialmente para
veiculos, a experiéncia estd sendo
levada para outros tipos de
seguro. A Kakau é um
desses exemplos. A
empresa ja oferece
assinaturas mensais
para residéncias,
aparelhos eletronicos
(tablets, smartphones
e notebooks, entre
outros) e bicicletas —
produto que inclui, além
de garantia contra roubo e
furto e cobertura de gastos com
conserto e substitui¢io, assisténcia ao
ciclista em caso de acidentes. Os planos
sdo a partir de R$ 10,00.
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A Youse, plataforma de
venda de seguros on-line da Caixa
Seguradora, também oferta seguros
auto, residencial ou de vida na
modalidade pay per use. A cotagio é
feita na hora pelo site ou aplicativo da
Youse. A parcela é cobrada diretamente
no cartao de crédito do usuario. A
empresa também ja anunciou que
estd conduzindo testes com uma
nova modalidade de seguros para
carros, o Auto por KM. O produto
funciona aos moldes de Pay As You
Drive, um formato ainda inovador

Acesso rapido
a servicos
médicos

de qualidade

tenta as necessidades dos

milhdes de brasileiros que nao
possuem plano de saude, a Porto
Seguro langou recentemente o Porto
Cuida, produto que inclui quatro
atendimentos por telemedicina ao ano
por vida inclusa na assinatura, além de
descontos expressivos em consultas,
exames, terapias e medicamentos.

A contratagao, feita de forma

digital (pelo site portocuida.com.
br) ou diretamente com um corretor,
segue o formato de assinatura. Por

jamestechart

no mercado de seguros no Brasil que
consiste na ideia de que o cliente pague
por uma mensalidade minima fixa
somada 4 quilometragem percorrida.
Recomendado para pessoas que
percorrem até 300 km por més, o
calculo é feito a partir de informagdes
do rastreador ou hodometro do veiculo.
“A ideia é cobrar um valor mais justo
para quem costuma sair menos com

0 carro, mas que precisa garantir a
cobertura do seguro mesmo quando o
veiculo estd parado’, diz Erica Amorim,
especialista em produto na Youse.

apenas R$ 19,90 por més, sem periodo
de caréncia, o cliente j4 tem acesso a
uma ampla rede de parceiros, como
Lavoisier, DaVita Servigos Médicos,
Teladoc, Psicologia Viva e as redes de
drogarias Drogasil e Droga Raia. Cada
contrato permite a inser¢ao de duas
vidas adicionais na assinatura, sem a
necessidade de grau de parentesco.
Para Marcelo Picango, vice-
presidente de Seguros da Porto
Seguro, “a novidade chega para os
moradores da Grande Sio Paulo em
um momento em que cuidar da satide
ganhou ainda mais importancia’.
Segundo o executivo, ndo se trata de
um seguro ou um plano de saude,
sendo o objetivo facilitar o acesso
dos brasileiros a servigos médicos
de qualidade, com prego acessivel e
forma de contratagao dgil.



